
Sind Sie ein positiver und professioneller 
Kommunikator, der sich respektvoll 
und empathisch auf sein jeweiliges 
Gegenüber einstellen kann? Haben Sie 
mit Kundenbetreuung Erfahrung, und 
motiviert es Sie, Ihren Arbeitstag so zu 
gestalten, dass Sie die Herausforderungen 
erledigen? Dann sind Sie vielleicht genau 
der neue Kollege, den wir suchen.

Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir einen pro-
aktiven, lösungsorientierten Account Manager (m/w/d) in 
Vollzeit für das Gebiet Süd und unser Werk in Kammlach.

Unserem Leiter für Regionale Reifenannahme unterstellt 
arbeiten Sie im Alltag eigenständig – als Teil eines 
kleinen, kompetenten Teams, dessen Aufgabenbereich 
die Belieferung von Altreifen für unsere Hightech-
Reifenrecyclingwerke ist.

Ihre Aufgaben im Überblick
•  Intensive Durchdringung des zugewiesenen Marktes in 

Abstimmung mit allen Abteilungen.  
• Beratungs- und Verkaufsgespräche sowie das 

Akquirieren von neuen Kunden
• Kompetente Betreuung von Bestandskunden sowie die 

Erstellung von Angeboten und Entsorgungskonzepten
• Regelmäßiges Reporting an die Abteilung
• Aktive Reisetätigkeit und Besuch von Messen als 

Aussteller und Besucher zur Neukundengewinnung
• Werks- und Abteilungsübergreifende, interne 

Kommunikation und Zusammenarbeit

Das bringen Sie mit
•  Abgeschlossene Betriebswirtschaftsausbildung 

oder kaufmännische Ausbildung mit mehrjähriger 
Vertriebserfahrung 

• Erfahrung in Akquisition und Verkauf im B2B-Umfeld
• Analytische Fähigkeiten und Erfahrung in der Erstellung 

von und im Umgang mit Marktanalysen
• Ein Auge für Möglichkeiten der Prozessoptimierung
• Leistungsbereitschaft und Freude an spannenden 

Aufgabenbereichen 

• Ein natürliches Flair für gute Kommunikation im Team 
sowie mit den Kunden

• Versierter Umgang mit MS-Office
• Verhandlungssicheres Englisch in Wort und Schrift – 

weitere Sprachen (z.B. Italienisch) von Vorteil

Das erwartet Sie bei uns 
• Unbefristetes Arbeitsverhältnis mit einem angenehmen 

Betriebsklima
• Flexible Arbeitszeitgestaltung mit viel Freiraum 
• Umfassende Einarbeitung und Vorbereitung auf Ihre 

neue Tätigkeit
• Kollegiales Umfeld mit flachen Hierarchien und kurzen 

Entscheidungswegen
• Dienstwagen auch zur privaten Nutzung sowie Aus-

stattung des Homeoffice mit aktuellen Arbeitsmitteln

Haben wir Ihr Interesse geweckt?
Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekräftige Online-
Bewerbung an: bewerbungen@genan.com

Für Rückfragen steht Ihnen unser Leiter für Regionale 
Reifenannahme, Axel Meyer, Tel. +49 151 1465 8968 zur 
Verfügung.

Das Umweltunternehmen Genan verfügt über mehr als 
30 Jahre Erfahrung im Reifenrecycling. Genan betreibt 
insgesamt sechs High-Tech Werke - eins in Dänemark, eins in 
Portugal, drei in Deutschland und eins in den USA – und ist 
somit der größte Altreifenrecycler der Welt. Nachhaltigkeit 
ist unser Kernwert und durch die Verwertung von enormen 
Mengen ausgedienter Altreifen trägt Genan zur Lösung eines 
weitreichenden, globalen Problems bei. Unser Engagement 
für eine nachhaltige Zukunft erfordert ein dynamisches und 
zielorientiertes Team; unsere global 
mehr als 300 leidenschaftlichen 
Mitarbeiter sind deshalb das Kern-
stück unserer Organisation.

WWW.GENAN.DE

INTERNATIONALES RECYCLING-
UNTERNEHMEN SUCHT EINEN
ACCOUNT MANAGER – D/A/CH  
(M/W/D)


